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Formy udzielonego wsparcia w ramach projektu Matopolska Connect:
a) kompleksowe doradztwo w zakresie rozpoczynania lub rozwijania dziatalnosci
eksportowej,

Doradztwo nalezy rozdzieli¢ na dwa etapy:

1) Po zakwalifikowaniu sie¢ do projektu przez przedsiebiorce, pracownik merytoryczny
projektu uda sie do firmy w celu zapoznania sie szczegdtowo z jej ofertg, personelem
odpowiedzialnym za dziatania eksportowe, a takze oceni potencjat do dziatalnosci
eksportowej przedsiebiorstwa i ustali oczekiwania MSP zwigzane z uczestnictwem w
projekcie.

Wynikiem tego pierwszego spotkania bedzie Analiza potrzeb Klienta / Plan Dziatania,
zawierajgcy sugerowane i rekomendowane dziatania konieczne do podjecia ze strony
firmy jak i ze strony specjalisty merytorycznego projektu, celem rozwoju dziatalnosci
firmy na rynkach miedzynarodowych. Szacowany czas realizacji dziatania 4h.

2) Jesliw wyniku Analizy potrzeb Klienta /Planu Dziatania, okaze sig, Zze przedsiebiorstwu
zalezy na dalszym doradztwie, personel projektu zaoferuje i przygotuje dziatania
wspierajgce dla przedsigbiorcow m.in. w zakresie: wyboru i przygotowania oferty firmy
dedykowanej na rynki zagraniczne, wsparcia w nawigzywaniu zagranicznej wspoétpracy
biznesowej i technologicznej, dostepu do miedzynarodowych baz danych przez caty
okres realizacji projektu oraz promocji podczas miedzynarodowych targéw. Szacowany
czas realizacji dziatania 16h.

b) jednodniowe szkolenia lub warsztaty obejmujace zagadnienia zwigzane z réznymi
aspektami dziatalnosci eksportowej, ktorych zakres tematyczny bedzie dostosowany
do zidentyfikowanych potrzeb Wnioskodawcy; organizacja 12 szkolen

Szkolenia z zakresu umiedzynarodowienia dziatalnosci gospodarczej dostarczg niezbednej
wiedzy na temat rynkéw zagranicznych, regulacji prawnych, strategii marketingowych oraz
metod eksportu, co pozwoli na lepsze przygotowanie sie przedsiebiorcéw do dziatalnosci na
rynkach miedzynarodowych. Uczestnictwo w szkoleniach umozliwi nawigzywanie relacji z
innymi przedsiebiorcami, ekspertami oraz instytucjami wspierajacymi eksport, co moze
prowadzi¢ do potencjalnych wspétpracy i partnerstw. Szkolenia obejma aspekty kulturowe i
réznice w zwyczajach biznesowych, co jest kluczowe dla skutecznej komunikacji i negocjaciji
na rynkach zagranicznych. Przedsiebiorcy zdobedg wiedze z zakresu opracowywania
skutecznych strategii wprowadzania produktéw i ustug na rynki zagraniczne. Uczestnicy
szkoleh bedg informowani o dostepnych programach wsparcia finansowego, ktére moga
utatwi¢ proces umiedzynarodowienia. Wiedza zdobyta na szkoleniach pomoze
przedsiebiorcom w dostosowaniu sie do miedzynarodowych standardow jakosci oraz regulacji.

Zakres i tematyka szkolen zostanie dostosowana do potrzeb konkretnych firm, sektoréw ktore
reprezentujg, a takze pod katem docelowych rynkow.

c) Finansowanie uczestnictwa w krajowych lub zagranicznych targach (Przewidziany jest
udziat dla 5 przedstawicieli matopolskich MSP - po jednym z kazdego podmiotu)

Rekrutacja bedzie prowadzona wsrod firm, ktdre zostaty zakwalifikowane do udziatu w
projekcie, otrzymaty wsparcie w ramach realizacji dziatan objetych Typem A projektu,
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selekcja zostanie dokonana po ocenie potencjatu z wykorzystaniem ankiety po odbyciu
spotkan z przedstawicielami firm, takze uwzgledniona zostanie zgodno$¢ prowadzonej
dziatalnosci z profilem Targow.

Planowane uczestnictwo w Targach:

o Targi Medica 2026;
o Hannover Messe 2027, 2028;
o Enex Kielce 2027, 2028.

Dziatania w ramach Targow

1)

Organizacja regionalnych stoisk wystawienniczych (wirtualnych/stacjonarnych) —
zaplanowana obecnos¢ na prestizowych wydarzeniach targowych (Hannover Messe,
Enex) pozwoli na zaprezentowanie oferty przedsiebiorcow w spéjny i profesjonalny
sppséb oraz promocji innowacyjnych rozwigzan generowanych przez matopolskie
MSP.

Uczestnictwo jako zwiedzajagcy na targach Medica 2026 pozwoli na zapoznanie sie w
trendami w branzy medycznej i petni¢ bedzie role misji gospodarcze;j.

Spotkania kooperacyjne B2B podczas wydarzen targowych Medica, Hannover Messe
i Enex - istotnym komponentem =zadania bedzie udziat w spotkaniach
matchmakingowych z zagranicznymi potencjalnymi partnerami biznesowymi. Gietda
kooperacyjna to seria bilateralnych, uprzednio zaaranzowanych, 30-minutowych
spotkan b2b pomiedzy przedstawicielami firm z réznych krajéw, dziatajgcych w tej
samej branzy i zainteresowanych nawigzaniem wspotpracy z zagranicznymi
partnerami. Wydarzenia te bedg odbywac¢ sie zarowno w formule on-site (wydzielone
strefy B2B na targach), jak i online (dedykowane platformy networkingowe), co zapewni
elastyczno$¢ i dostepnoé¢ dla szerszej grupy przedsiebiorcéw. Spotkania te umozliwig
nawigzywanie kontaktéw handlowych, prowadzenie rozmoéw negocjacyjnych oraz
budowanie miedzynarodowej sieci partnerstw gospodarczych.

Kazdy z uczestnikow ma zapewniony:

w ramach udziatu w zagranicznym wydarzeniu bilet wstepu na impreze, udziat w
spotkaniach kooperacyjnych B2B, transport na wydarzenie (transport lotniczy,
zakwaterowanie w hotelu)

w ramach udziatu w krajowym wydarzeniu (Enex Kielce 2027 i 2028) — mozliwosé
wystawienia sie na stoisku, umozliwiajgc prezentacje oferty swojej firmy), udziat w
spotkaniach kooperacyjnych B2B.

W wyniku realizacji w niniejszym dziataniu, uczestnik deklaruje, ze podczas udziatlu w Misji
Gospodarczej/udziatu w Targach, nawigze minimum 8 kontaktéw. Dodatkowo docelowym
rezultatem powinno by¢ zrealizowanie kontraktow handlowych (potwierdzonych umowsg lub
fakturg).
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